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TLC. El futuro
económico de la región

Textos de negociación de
TLCAN, listos a finales de agosto
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TLCAN, posiciones mediocres, resultados mediocres: Ríos Piter
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SFP impone sanción
a funcionario de

CFE por 3.8 mdp
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Sin acuerdos concluye primera
ronda del TLCAN en Washington

WASHINGTON.-Sobre dichos textos se avanzará la renegociación del Tratado de Libre Comercio de América del
Norte en la segunda ronda que se realizará en México del1 al 5 de septiembre, dijeron los gobiernos de Canadá,

Estados Unidos y México.

WASHINGTON.-El secretario de Economía Ildefonso Guajardo, confirmó que el próximo 10 de septiembre, México
será sede de la Segunda Ronda de negociaciones del TLCAN.

Inician las negociaciones. Se inició en Washington la
renegociación del Tratado de Libre Comercio de América del
Norte. Del resultado de la negociación depende mucho el

futuro de las economías de los países que lo firmaron, México,
Estados Unidos y Canadá. También está en juego la
competitividad de la región en materia de comercio internacio-
nal. Ésta es una de las relaciones comerciales más sólidas del
mundo en una de las regiones más competitivas, con amplias
cadenas de valor transfronterizas, múltiples interconexiones
entre las tres economías, 450 millones de consumidores
agrupados bajo un mismo paraguas e intercambios valorados
en 1.2 billones de dólares, equivalente al PIB de España. Éstas
son las principales claves de una negociación que marcará un
antes y un después en la relación económica trilateral.

Nadie puede oponerse a que se revise. Es un instrumento
diseñado para otros tiempos, se firmó en 1992, y desde
entonces las cosas han cambiado mucho en todos los ámbi-
tos, incluido desde luego la forma en la que se comercia y se
hacen negocios en el mundo. Hoy, por dar el ejemplo, más
notable, existe el internet y nuevas formas de comunicarse y el
comercio electrónico son una realidad abrumadora.

El Tratado tuvo sus dificultades y otros detractores, se dice
poco pero el demócrata Bill Clinton usó una posición contraria
al Tratado como tema de campaña, para nuestra fortuna, una
vez en el poder, mudó de parecer y lo dejó en paz.

En la actualidad lo que ha generado tensión no es la
renegociación en sí, es lo que puede hacer al respecto Donald
Trump, presidente de Estados Unidos. El magnate, durante su
campaña para llegar a la Casa Blanca, se dio a la tarea de
buscar culpables a todos los males que padece su país, que
son muchos y muy graves. Entre ellos mencionó una y otra vez
a los mexicanos y al Tratado de Libre Comercio, que, según sus
propias palabras, era el peor tratado alguna vez firmado,
asegurando que los mexicanos han robado más de 700 mil
empleos a los norteamericanos.

LA VERDAD DE LOS EMPLEOS
La verdad es que estudios serios elaborados en los Estados

Unidos concluyen que desde que China se hizo miembro de la
Organización Mundial del Comercio en el 2001, su participa-
ción en el comercio internacional ha propiciado la sustitución
de 3.4 millones de empleos en los Estados Unidos, debido al
déficit comercial con el gigante asiático, principalmente en
electrónica, textiles, alta tecnología y una gama de bienes
duraderos. Sumando por otra parte, la creciente automatización
industrial, que es un factor que incide también en la pérdida de
empleos norteamericanos de manera importante.

Por lo tanto, China parece ser más importante en la sustitu-
ción de empleos norteamericanos que México y la óptica del
señor Trump es nuevamente equivocada.

La estrategia política de Trump es de corto plazo. Si quiere dar
un golpe de imagen puede lanzarse sobre el Tratado, para
estar en línea con sus propios dichos y su retórica ultra
proteccionista, pero si elige otros adversarios el Tratado po-
dría modernizarse y ser un mejor instrumento para fortalecer
la región. Hay señales de que el nuevo villano de la historia será
China y para enfrentar ese desafío Estados Unidos requiere
tener una relación estrecha con sus aliados naturales. Los
negociadores de Canadá y México están escamados, pero
tienen claros sus límites y si el equipo norteamericano se los
quiere saltar, la negociación termina y a buscarle por otro lado.

CAMBIO DE PARADIGMAS
Hay diferentes enfoques sobre si el TLC ha correspondido a

las expectativas de su creación en la década de los años 90,
cuando era presidente de México Carlos Salinas de Gortari, con
Jaime Serra al frente del equipo negociador y Herminio Blanco
como operador de lujo, quienes se dieron a la tarea de estable-
cer una estrategia para crear este Tratado. La idea del presi-
dente Salinas era buscar algo que hiciera a México mucho más
atractivo para los inversionistas internacionales, ya que era la
única forma de despegar económicamente y tener tasas de
crecimiento que respondieran a las necesidades de una po-
blación creciente y demandante, sobre todo en materia de
empleo.

Suponía un cambio de paradigma, que comenzó a moverse
desde el sexenio de Miguel de la Madrid, cuando el país dejó
atrás el llamado nacionalismo revolucionario y se adentró en
el neoliberalismo, con suerte desigual.

La delegación mexicana se inspiró en el tratado comercial
que Estados Unidos había firmado con Canadá y se apuntó
como el tercero en discordia.

Según especialistas, el tratado ha sido muy positivo en
algunos sectores de la economía mexicana, a pesar de los
cuestionamientos de la época, como ejemplo más visible el
sector automotriz, que según datos del (INEGI) mantiene un
crecimiento promedio de 12.6 por ciento anual en la exporta-
ción de automóviles. Hasta 1993 existían 13 plantas automo-
trices y ahora son más de 30. El impacto de la producción ha
beneficiado a otros sectores, como los fabricantes de crista-
les, llantas, pintura y refacciones en general.

México se convirtió con el TLC en el tercer socio comercial
más importante de los Estado Unidos y también de Canadá.

EQUIPO EXPERIMENTADO
Al inicio de las negociaciones para la revisión del Tratado el

representante norteamericano llegó con la espada desenvai-
nada. Emitió un discurso muy parecido a los de Trump, plagado
de medias verdades, por ejemplo, recordó que Estados Uni-
dos perdió cerca de 700 mil empleos por culpa del TLC, pero
omitió recordar que si el TLC se rompe, más de cuatro millones
de trabajos en Estados Unidos estarán en peligro. Aquí es
donde los organismos empresariales de ambos países tienen
que levantar la voz para que la gente de Trump los escuche.
Claro que el TLC es perfectible, pero no tenerlo sería catastró-
fico para la región, así, quedaría en desventaja ante potencias
como Europa o China. Es curioso que el dragón sea ahora el
máximo defensor del comercio internacional, cuando no hace
mucho tenían un impulso proteccionista, aislacionista, pareci-
do al que campea en nuestros días en la Casa Blanca.

El equipo mexicano que negoció el TLC en los noventa está
de regreso, dando consultorías o en la negociación directa.
Hay talento y experiencia. Ya veremos si hay también voluntad
política y determinación. También en el equipo gringo hay
gente que negoció el Tratado original. Son rudos y experimen-
tados pero hay algo notable a nuestro favor: quieren al Tratado.
La primera ronda del periodo de renegación se llevó a cabo en
Estados Unidos y la segunda será dentro de pocos días en
México, donde al parecer ya se entrará en temas concretos y
comenzarán a aparecer también los asuntos es los que no hay
coincidencia.

Sin acuerdos, concluyó
en el Hotel Wardman
Park de Washington, la

Primera Ronda de la
Renegociación del Tratado
de Libre Comercio de Améri-
ca del Norte (TLCAN) y se
convocó para la Segunda
Ronda a realizarse a partir
del 10 de septiembre.

En el transcurso de la tarde
de este domingo, los equi-
pos negociadores de México,
Canadá y Estados Unidos
emitirán un comunicado con-
junto, y se espera que cada
una de las partes den a cono-
cer documentos base para el
siguiente encuentro que se
desarrollará en la capital
mexicana.

El jefe de la delegación de
Canadá, Steve Verheul infor-
mó que se trabajaba en el
comunicado por parte de los
equipos de los tres países.

La Primera Ronda de
renegociación del TLCAN se
desarrolló por cinco días des-
de el pasado miércoles y no
se alcanzaron acuerdos con-
cretos que mantuvieron
empantanadas las pláticas.

Los temas más controverti-
dos sobre los que no se al-
canzaron acuerdos fueron el
alto Déficit Comercial que

Estados Unidos mantiene
con México; las Reglas de
Origen para que la cadena
productiva esté fundamental-
mente en Norteamérica, par-
ticularmente del sector auto-

motriz; Controversias Comer-
ciales y el Capítulo 19 del
acuerdo; así como el plan-
teamiento de mejorar
sustancialmente los salarios
en México.  El secretario de

Economía Ildefonso Gua-
jardo, confirmó que el próxi-
mo 10 de septiembre, México
será sede de la Segunda
Ronda de negociaciones del
TLCAN.

A fines de agosto se
tendrán listos los tex
tos de negociación

sobre los que avanzará la
renegociación del Tratado de
Libre Comercio de América
del Norte (TLCAN) en la se-
gunda ronda que se realizará
en México del 1 al 5 de sep-
tiembre, dijeron los gobier-
nos de Canadá, Estados
Unidos y México en un comu-
nicado trilateral de prensa.

En estas próximas dos se-

manas, las delegaciones de
los gobiernos de los tres paí-
ses realizarán consultas en
sus respectivos, para lograr
avanzar con rapidez en las
negociaciones. Las negocia-
ciones seguirán a un “paso
rápido” y después de México
continuarán en Canadá a fi-
nales de septiembre y luego
regresarán a Estados Unidos
en octubre, “con rondas adi-
cionales planeadas para el
resto del año”, esto significa-
ría que alrededor del 23 al 27
de septiembre se realizará la

tercera ronda en territorio
canadiense, de acuerdo a
algunas fuentes. Del 16 al 20
de agosto las delegaciones
de Canadá, Estados Unidos
y México compartieron sus
“presentaciones conceptua-
les” de los diversos grupos
de negociación con la finali-
dad de avanzar en la elabora-
ción de los textos. También
acordaron enviarse textos
adicionales, comentarios y
propuestas alternativas du-
rante las siguientes dos se-
manas.

El senador indepen
diente  Armando Ríos
Piter pidió que la

renegociación del Tratado de
Libre Comercio de América
del Norte (TLCAN), no se vea
como un tema de nacionalis-
mo ya que involucra a tres
países con diferentes intere-
ses.

Durante su participación en
el foro “Haciendo presencia
de CDMX en DC”, el senador
pidió que los representantes
del Equipo Nacional amplíen
más allá de la frontera el ra-
dio con todas las entidades,
esto con la finalidad de bus-
car los beneficios comparti-
dos sobre la relación México-
Estados Unidos, ya que se-

ñaló que posiciones nacio-
nalistas mediocres, dan re-
laciones mediocres entre los
países y también países
mediocres.

Ríos Piter propone 5 pun-
tos para renegociar y actuali-
zar el  TLCAN. Ríos
Piter resaltó que los temas
que se deben de impulsar en
México son el incremento de
salario, la movilidad de tra-
bajadores y hacer énfasis en
temas de derechos humanos
y el combate a la corrupción.

En ese espacio el senador
pidió que los representantes
del Senado de la República
profundicen su trabajo legis-
lativo en la renegociación, ya
que se trata de un momento
histórico en materia econó-
mica y que involucra intere-

ses nacionales.
Por otra parte, criticó la

construcción del muro en la

CIUDAD DE MEXICO.- El senador resaltó que los temas que se deben de
impulsar en México son el incremento de salario, la movilidad de trabajadores

y hacer énfasis en temas de derechos humanos.

frontera del país y lo calificó
como un acto hostil y de ene-
mistad.

La Secretaría de la Fun
ción Pública destituyó al
servidor público y lo

inhabilitó por10 años por pre-
suntamente haber realizado
una mala evaluación técnica
dentro de un proceso de lici-
tación.

 La Secretaría de la Función
Pública (SFP) destituyó a un
servidor público de la Comi-
sión Federal de Electricidad
(CFE), lo inhabilitó por 10
años y le impuso una multa
de 3 millones 897 mil 361
pesos, por presuntamente
haber realizado una mala
evaluación técnica dentro de
un proceso de licitación.

La dependencia informó
que tras real izar las
indagatorias correspondien-
tes, determinó que el servi-
dor público realizó una inde-
bida evaluación técnica, den-
tro de un procedimiento de
licitación pública para la con-
tratación de servicios por par-
te de esa empresa producti-
va del Estado.

En cumplimiento a sus atri-
buciones, la SFP instruyó un
procedimiento administrativo
de responsabilidades al ser-
vidor público de la CFE, dado
que su conducta ocasionó un
daño patrimonial estimado
en 2 millones 598 mil 241.05
pesos.


